IKunC

MEHR ALS BERATUNG

Erfolgreich(er) netzwerken

aktiv . systematisch . erfolgreich

Kontakte haben und sie nutzen, ist wichtig fiir den beruflichen Erfolg. Zu wissen, wer macht
was, wer ist woflir verantwortlich, wen kann ich in welcher Angelegenheit ansprechen —all
das zahlt sich in der taglichen Arbeit aus. Kennen Sie die Menschen hinter entscheidenden
Positionen, so gelingt es lhnen, sich zligiger Informationen zu beschaffen, Anliegen direkter
vorzubringen und Probleme schneller zu |6sen. Diese Effizienz schafft mehr Erfolg und
bereitet viel Freude.

Seminarziel:
Im Seminar geht es darum,
e |hnen die Vorteile des Netzwerkens aufzuzeigen.
e |hnen das Handwerkszeug zu vermitteln, dass Sie brauchen
um zielgerichtet und mit Spal} Ihr Netzwerk auszubauen.

Inhalte:

e Netzwerken — Wie sieht Ihr Netzwerk aus?

e Welche Netzwerk-Ziele verfolgen Sie?

e Spielregeln fur erfolgreiches Netzwerken

o Eigenschaften eines guten Netzwerkers

e Small Talk & Elevator Pitch— so geht das!

e« Am Ball bleiben — RegelmaRige Kontaktpflege
e Vereinbarungen? Welche brauchen Sie?

o Netzwerke? Verzettelungsgefahr vermeiden!

Zielgruppe: Unternehmer, Flihrungskrafte

Dauer: 1Tag

Trainerin: Corinna Droge, Prozessberaterin & VertriebsCoach o2 g unternehmensWe:
l' Mensch

. .

Haben Sie Interesse an einem passgenauen Angebot?

Dann mailen Sie uns bitte an:

Wir freuen uns auf lhre Kontaktaufnahme! Iy Kuno-Team

Agentur KunO Sparkasse Gitersloh

Corinna Droge 0511 76843682 DE 46 4785 0065 0000 0854 40

MaschstralRe 20 info@agentur-kuno.de WELADED1GTL
30169 Hannover www.agentur-kuno.de DE 247050451
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